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Ll target del gruppo della nautica per il 2027 insieme a un margine ebitda del 20,5%

Tisg punta a 500 mIn di ricavi
Payout al 40-60%. Nel 2025 prevista consegna di 7 navi

D1 GIOVANNI GALLI

n obiettivo di fattura-

toal 2027 di 500 milio-

ni di euro e un margi-

ne ebitda del 20,50%:
sono le sorprese che il manage-
ment di The Italian Sea Group,
attivo nellanautica di lusso, ha
riservato alla comunita finan-
ziaria in oceasione del Capital
Markets Day. L'a.d. Giovanni
Costantino ha riferito cheicon-
ti del 2023 testimoniano che il
modello di business del gruppo
&vincente, nonostante che l'ac-
cento rimanga sulla qualita di
esecuzione, ragione alla base
dell’acquisizione di Celi 1920
in aprile, e sulla realizzazione
di un prodotto che possa conti-
nuare a essere considerato ope-
rad’arte.

L'anno scorsoiricavi sono sa-
liti del 23% su base annua a
363 milioni e 'ebitda & ammon-
tato a 61 milioni, in migliora-
mento del 30% con il margine
al 16,8%. Gli investimenti, pa-
ri a 10 milioni di euro, sono di-
minuiti rispetto al 2022 grazie

al completamento dell'integra-
zione delle acquisizioni. Di que-
sti, 5,6 milioni sono andati
all'incremento della capacita
produttiva di Celi 1920. Il valo-
re complessivo del portafoglio
ordini a fine 2023 era pari a
1,265 miliardi, mentre il valo-
re complessivo dei contratti in
essere relativi a yacht non an-
cora consegnati alla clientela,
al netto dei ricavi gia iscritti
nel conto economico, ammonta-
va a 609 milioni. La posizione fi-
nanziaria netta preconsuntiva
era positiva per 2 milioni ri-
spetto a -11 milioni del 2022.
Quest’anno il gruppo preve-
de ricavi tra 400 e 420 milioni,
con un ebitda margin trail 17e
il 17,50%, Nel 2025 sono attesi
ricavi per 430-450 milioni e un
ebitda margin tra il 18 e il
18,50%. Visto l'obiettivo dirag-
giungere un fatturato di 500
milioni entroil 2027, 1e prospet-
tive dicrescita della marginali-
ta sono legate a stretto giro al
miglioramento dei costi. Per il
2025 il management si aspetta
di consegnare sette navi, tra

cui una Picchiotti: «2 il brand
pit antico del gruppo e, nono-
stante la rivalorizzazione con
la linea Gentleman, rimane
una linea di nicchia molto sofi-
sticata». Per Picchiotti e Perini
Navi si punta a varare una na-
ve all'anno per ciascun brand.

E stata confermata la distri-
buzione di un dividendo com-
preso tra il 40 e il 60% dell'uti-
le, La spiegazione, secondo Co-
stantini, risiede nella volonta
di «mantenere altala flessibili-
ta di capitale per eventuali ac-
quisizionie operazioni straordi-
narie»,

Intanto, dalla quotazione av-
venuta nel 2021, la capitalizza-
zione di mercato di Tisg & pin
che raddoppiata fino agli attua-
1i 533 milioni. «Paragonandola
performance di Tisg all’anda-
mento del mercator, ha osser-
vatoI'a.d., «la societé si pone so-
pradel 73,6%, ma il dato pitim-
portante & quello con i titoli del
segmento lusso: ebbene, anche
in questo caso Tisg sovraperfor-
ma il settores.
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